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CENARIO

604 Fintechs

Junho de 2019

771 Fintechs

Agosto de 2020

Fonte: RadarFintech

WEEL

Fintech de crédito
para empresas

Trabalho de
assessoria
de imprensa
realizado em
9 meses
(de agosto/2019
a maio/2020)

Sistema financeiro
em ebuli¢ao com
bancos digitais,
LGPD, PIX,
Open Banking




DESAFIOS OU OPORTUNIDADES?

AWEEL é uma
fintech voltada
para empresas.

Como explicar sua
importancia para os
brasileiros?

O universo das
fintechs cresce
exponencialmente.
Entao, como
diferenciar a WEEL
das demais, além dos
bancos tradicionais
e financeiras?

Crise politica
nacional, guerra
comercial EUA e

China, baixo

crescimento

economico,

desemprego
resistente, alta do
dolar e pandemia



OBJETIVOS

Construir a
Alcancar os imagem da

Tornar a
KPIs referente startup como

fintech fonte
da imprensa

3 exposicio empresa que

auxilia outras
empresas a se
manterem ativas

na midia




ESTRATEGIA DE PR

Frente ao mercado altamente
volatil e disputado, bem como a
crescente concorréncia, o
desafio da Weel é gerar
Awareness ao mesmo tempo
que gera Negocios.

Para que esse objetivo seja
alcancado, foi desenvolvida
uma estratégia focada em
expandir a reputacao da Weel a
partir da apropriacao de seu
capital intelectual, seu Thought
Leadership, gerando novas
oportunidades de negdcios e
investimentos, a partir de:

COM JORNALISTAS

DIFERENCIAIS
INSTITUCIONAIS

MERCADO
EMPRESARIAL




ESTRATEGIA DE PR

Desenvolvimento e sugestdo de
pautas exclusivas:
Dados de mercado e da
empresa;
Anuncio de parcerias;
Anuncios de novas
funcionalidades;
Desenvolvimento do setor
de Fintechs;

Desenvolvimento de pautas que

impulsionem a imagem da WEEL:

Institucional
RH
Business

Ronda com imprensa - WEEL
é fonte para:
Mercado de Fintechs.
Opcoes de recursos para
PMEs.

Organizar agenda de encontros
de relacionamento com a
imprensa:

Negécios
Regionais

PMEs e Startups
Trade

Antecipacao de Recebiveis.

Estratégia Financeira
Uso de dados para
impulsionar o acesso a
servi¢os financeiros.

Divulgacao de conteudos
estratégicos:
Cases de Sucesso
Artigos de Opinido

Aproximacao com Startups e Investidores Anjo: 1 por més

Promocado de relacionamento com instituicOes regulatérias e de ensino:

1 por més

Participacdo como speaker em eventos: 1 por més

L X 2@




KPIS — MIDIA ALVO

Para atingir os objetivos tracados, determinamos como KPIs a quantidade de reportagens
por perfil de veiculos de imprensa, considerando todas como resultado pro-ativo, ou seja,
consequéncia das ativacoes e esforcos da comunicacéao de Weel.

MIDIAS TIER A MIDIAS TIER B MIDIAS TIER C

NEGOCIOS

Valor Econémico
Folha de S.Paulo
O Estado de S. Paulo
Revista Exame
Exame.com
Epoca Negocios
IstoE Dinheiro
DCI

Reuters
Bloomberg

Veja

Globo News
Radio CBN
Reuters

Radio Eldorado
Bandnews FM

REGIONAIS

O Globo (RJ)

O Estado de
Minas(MG)

O Tempo (MG)
Zero Hora (RS)
Diario do Comérico
(RS)

DC Pernambuco
(PE)

O Povo (CE)
Gazeta do Povo
(PR)

A Tarde (BA)
Correio Braziliense
(DF)

Tecnoblog
Tecmundo

IT Férum

Inova.jor

Uol Tecnologia

G1 Tecnologia
Olhar Digital
Canaltech

Blog de Tec (Folha)
TechTudo

Quimica e Derivados
Quimica.com
Revista Plastico
NoVarejo

Varejo SA
E-commerce Brasil

PMEs E STARTUPS

PEGN

Vocé S/A

Exame PME
Jornal do
Empreendedor
Estaddo PME
Empreendedores
Criativo

Vocé SA
Consumidor Moderno
StartSe

Startupi
Conexao Fintech

Blog Pauta Aberta
Bondenews

Dez Minutos

Giro News
Pagamento.me
Portal Crédito e
Cobranca

Portal do Empréstimo
Portal Tele Noticias
SEGS

Site Investimentos e
Noticias

Ultimo Segundo



FOCO:

META DURANTE PANDEMIA

META PRE PANDEMIA

Por conta da pandemia,
tivemos que readequar
nossas metas, diante
da amplitude da pauta
COVID-19 nas mais
variadas midias e
editorias. Para isso, o
foco da meta foi elevar
os resultados no
qualitativo. Ou seja,
ampliar a visibilidade
nos veiculos Tier A.




Por conta da pandemia da COVID-19,

\
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{ WEEL fonte da
| RESULTADOS Imprensa como

player para comentar
desdobramentos do
ALCAN(;ADOS mercado e do
segmento em que
atua

META




BIG NUMBERS

Durante os nove meses de trabalho, a XCOM e o time de Comunicacao e Marketing da Weel
conseguiram gerar muito conteudo, relacionamento, engajamento e visibilidade,

totalizando, em numeros, esforcos na grandeza de:

reportagens na grande imprensa (midias

tier A) pautas trabalhadas com a midia

reportagens nas midias tier Be C : :
entrevistas e encontros realizadc

da meta atingida



=+ DEPOIMENTO CLIENTE

WEEL

A XCOM elevou a WEEL a um novo patamar de exposicao
na imprensa. Passamos a ser procurados como fonte
pelos maiores veiculos do pais e fincamos nosso
relacionamento com os jornalistas do trade de financas e
tecnologia. O time que nos atendia na agéncia é formado
por profissionais muito capacitados e com 6timo
relacionamento no mercado editorial, tanto nacional

como internacional. E sempre nos deram todo o suporte,
sendo consultivos e estratégicos, principalmente nos
momentos em que mais precisavamos. Uma agéncia
parceira e super dedicada!

Nathan Yoles, Vice-presidente da WEEL

xcom



RESULTADOS NA GRANDE IMPRENSA
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Startups brasileiras buscam
investidores e novos clientes
no Web Summit, em Lisboa

RENNAN A, JULIO*

LEIA TODAS AS REVISTAS 1 .
DA EDITORA GLOBO ‘:Obo

Weel

600

Fintech de crédito para pequenas e médias empresas com operagdes no
Brasil e em Israel. Fundado em 2014, 0 negécio ja recebeu mais de US$
50 milnges em investimentos, do fundo Monashees e do Banco
Votorantim. Nathan Yoles, vice-presidente da startup, diz que a viagem
para Lisboa foi motivada pela exposicio a fintechs de outros paises e
principalmente, pela busca de novos investidores. “Queremos expandir
internacionalmente e esse é um bom momento para captagdo”, diz.

Valor

Home Erasi Poltca Anangas Emprezas Eud Uiomas valor Duta

O que é a WEEL:
fintech de antecipacao
de recebiveis

Ano de fundagao: 2014

Fundadores:
Simcha Neumark, 31 anos
Shmuel Kalmus, 47
Russell Weiss, 39

Fundadores: "Mulheres fazem menos bugs na escrita de
codigos do que os homens"

Conheca as 18 “super fintechs”
brasileiras, de unicérnios a promessas

Espago de fomento a startups de servigos financeiros Distrito mapeou as fintechs
brasileiras de maior destaque entre as 553 que existem hoje no pais

Por Marian
® 19 ago 2

David Vélez, do Nubank: ha startups conhecidas dos consumidores finais e que recentemente captaram
aportes polpudos, como a fintech dos cartdes roxos (Germano Liiders/EXAME)
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Quais sao as startups
brasileiras que podem virar
unicornio em 2020

Para especialistas, havera mais fintechs entrando nessa lista, bem como
empresas de novos setores da economia

24/01/2020 | 1536

noe®d =S ®

= Por Agéncias - Reuters

INOVAGAO, IDEIAS & EMPREENDEDORISMO

Primeiro foram as fintechs e os
aplicativos de entregas e de
. . mobilidade urbana. Depois vieram

I_ﬁ la mals imobilia lline, estudios de
games e redes de academias de
ginastica. Em 2020, outros setores
véo engrossar a |
as startups de
tecnologia que valem mais de US$
1 bilhdo. Membro recente nessa
seara, o Brasil estd numa
crescente. Foram mais cinco
unicérnios em 2019, chegando a
11 no total com a plataforma de
Loft no inicio

= Em 2019, veja quais eram as
startups brasileiras que podem virar
'unicérnio’

sta brasileira de
nicormi

= Volume de aportes em startups
cresce 80% no Pais e chegaa US$ 2,7
biem 2019

aluguel ¢

fipresas

egocios

Esta fintech de antecipacao de recehiveis promete te dar crédito em até 55 segundos

de créditoei cia artificial

A Weel, fundada pelo empreendedor Simcha Neumark, usa integracdes com sist de gerenci,
para realizar uma analise de crédito rapida

14112019 |

Fundada em 2014, a Weel nasceu com uma proposta ousada: facilitar o acesso do pequeno empreendedor ao capital de giro. Segundo Simcha Neumark, CEO e fundador da
empresa, a idela é dar para os donos de negécios uma agilidade e taxas ndo em

A premissa ¢ fécil de se entender. Neumark usa como exemplo um negocio especializado na venda de cadeiras. “O cliente s6 vai pagar pelas cadeiras em 120 dias, mas o
empreendedor tem contas que precisam ser pagas agora’, diz

Nesse caso, seria necessaria uma forma de antecipar o recebimento desse dinheiro para quitar dividas com fornecedores, por exemplo.

Uma das opgdes seria buscar esse capital em bancos, mas Neumark conta que muitas vezes o processo de aprovagao de crédito demora muito - sem contar com os prazos
curtos e taxas de juros altas. E ai que a Weel entra.

Didrio

Comére

Industria

Servicos

A maior competi¢ao no segmento de micro e pequenas empresas, com a chegada das fintechs,
também colabora para um avango mais significativo da linha de antecipagao até o final do ano

Maior demanda de MPEs por crédito
impulsiona produtos de menor taxa

SISTEMA FINANCEIRO

Isabela Bolzani
o Paulo
isabela bolzanigdci.com.br

manda de micro,
pequenos e médios negéeios
pressionard por  produtos
mals adequados em anteclpa-

0 mercado

petl-
taxas meno-
res nas concessoes, que hoje
cheg;

Aexpeciativa € de Crescl-
mento do setor, segundo os
iiltimos dados do Banco Cen-
tral. Enquanto o crédito com
desconto de duplicatas regis-
trou um aumento de 20,1%
em junho deste ano contra
igual més de 2018 \du I(\
29,339 bilhdes para RS
bilhes), por

Dentre 4s modalldades se-
melhantes, apenas o descon-
to de cheques apresentou
queda na relacao com junho
do ano passado, movimento
muito mais relacionado a0 o
menor uso do instrumento
(cheque) do que pela menor
demanda do crédito. O recuo
fol de 5,6%, de RS 1,165 bi-
Thio para RS 1,100 bilhdo.

De acordo com o COO ¢
CFO da Adianta, André Pu-
chain,

Iulp.x\(m e desconto jd
venham crescendo desde o
final de 2017, ain
pel no mercado’,
mente no

oferta da linha a micro ¢ p

RECEITANO CAIXA

de cartio

26

02N RV MR AR WA
00 208

MR WR AR WA N
208

quenas empresas (MPEs). “Hi
uma grande presenga bancdria
nessa modalidade, mas o pe-
queno e médio negocio, mui-
tas vezes vinculado a pessoas
fisicas, jd comega a buscar al-
ternativas. I ¢ porque esse em-
presdrio precisa de um produ-
1 um pouco mais voltado pra
ele que comegaremos a ver
produtos cada vez mais ade-
quados ao segmento ¢ com ta.
¥as cada vez menores. Essa éa
e diz 0 executivo,
esse sentido, apesar de as
linhas de antecipagio e des-
conto serem mais baratas do
que o crédito para capital de
giro, por exemplo, principal-
mente devido & garantia atre-
lada a0 produto - que ¢ pura-

mente transformar o montante
advindo de vendas a prazo ou
parceladas em dinheiro_pre-
sente - as taxas da modalidade
podem variar entre 1,6% e 9%
Segundo o Banco Central, a
média das taxas de de: esconto
de duplicatas ficou em
a0 ano_em junho deste ano,
queda de 0,6 ponto percentual
em comparagao a igual més de
2018. Jd os juros na antecipa-
gio de faturas de cartao fica-
ram em ecuo de
4,6 ponto:
lagao aos 17,9 ano na
mesma base de comparagao.
As taxas para a linha de des-
conto de cheques, por sua vez,
reduziram 4,3 pontos percen-
tais, de 37,3% ao ano para

TONTE BANGD CENTRAL

43% a0 ano em igual periodo.
0Os  executivos  entrevistados
pelo DCI também reforgam a
chegada das novas tecnologias
e consequente maior compe-
tigao por parte das fintechs co-
mo um dos fatores que vao co-
laborar para uma pressio cada
vez mais forte na reducao das
taxas de juros.

Segundo o diretor de novos
negacios da Weel, Nathan Yo-
les, grande parte do alto custo
no siste vem da
ineficiéncia
dos sistemas, o que
acontece na comparagio com
essas startups financeiras, por
“0 modelo_digita
das fintechs, por exemplo, py
mite uma grande redugao no

custo de transagao e da andlise
de crédito e isso, consequente-
mente, ja se traduz em uma ta-
Xa um pouco mais baixa ¢ ad
quada aos  tomadores”
acrescenta o executivo.

Ele reitera, porém, que um
trabalho mais fo m MPEs
ainda precisa ser feito, princi-
palmente no atual momento
do Pais. Segundo os ultimos
dados da Pesquisa_Nacional
por Amostra de Domicilios
(Pnad) do Instituto Brasileiro
de Geografia e Estatistica (IB-
GE), por_exemplo, 0 numero
detrabathadores por contra
Propria teve seu oltavo cresci-
mento consecutivo no segun-
do trimestre deste ano.

A alta foi de cerca de 5%, de
23 milhoes de pessoas em
igual periodo de 2018 para um
total de 24,1 milhoes de traba-
Ihadores ao final de junho tlti-
mo. “Ild uma lacuna que o
mercado ainda precisa pree
cher principalmente no que
diz respeito aos MPES. Seja tra-
zendo novos produtos ou 1
vas ainda_tem
o trabalho & ser felto’
unnplumnm\nlu

Ji para o CEO da Antecipa
I, Thiago Chiliatto, parte
as mudangas Ja refletirao
em resultados melhores
maiores demandas ao longo
do segundo semestre deste
ano. “Nas conversas que temos
com nossos clientes, diversos
ja afirmam ter novos contratos
saindo da gaveta para serem
assinados e a expectativa ¢ de
que tenhamos uma_ boa sur-
presa até o final deste ano.
Quando a economia comeca a
girar, a primeira necessidade ¢
de caixa ¢ capital de giro ¢ a li-
nha deve demonstrar um bom
crescimento nos proximos me-
ses”, conclui Chiliatto.

-
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Valor

e ]
SERVICOS FINANCEIROS

aeficiéncia dos processos intemos. Nio 3 toa, desde
margo deste ano, 0 BB colocou no ar um site para que
s novatas com interesse em fazer negécios com o BB
se cadastrem. Recentemente, ituigdo também fir-
mou parceria com a Resale, startup de Pirac
otimizar o processo de venda de seu portflio com mais
de 5 mil iméveis retomados.

Open banking ¢ inovagaoaberta sio frentesem
codesenvolvimento no banes, diz Fosse. Desde 2015
instituigio apoiou trés programas de ac IGH0 em par-
ceriacomaStartup Farm, Além disso, patrocinou eventos.
comoo Fintouch e o CASE, dois dos maiores eventos de
startups do Brasil. *A parceria com a Startup Farm en-
cerrou neste més. Agora, estamos finalizando contrato
com nova aceleradora, para diversificar parceiros e dar
melhor oxigenagio ao nosso programa”

OSantander ambém esti atento aos novos negoci
Em 2016, comprou a entio startup ContaSuper (hoje

perdigital). Desde 2017, 0 banco espanhol realiza o
Radar Santander, a de aceleracio de empresas
mais maduras (scale-ups  em pacceriacom 4 Endeavor

cartups 4 %
desparaahanco, coma provas e conceito (PoCs) pa
validagiod desecomprade pi 0 (equi

“Neste ano, tivemas quase 600 seartups inscritas, eavol-
vendo mais de 15dreas do banco. Estio em andamento
nove PoCs”, conta Geraldo Rodrigues, superintendente-
executivo de negicios digit:

Globalmente, o Grupo Santander possui o Santan-
der InnaVentures, um fundo de ventute capital com
UISS 200 milhes. Mais de 20 empresas.
aportes do fundo, entre elas a brasil
fintech que aproveita files pouco explorados pelos
bancos privados, por exemplo, crédito com garantia
deimével. Recentemente, a Creditas comprou astart-
up Creditoo ¢ passou a atuar no segmento de créd|
consignado privado.

Em margo deste ano, o Santander lancou a Pi, pla-
taforma digital de investimentos, no modelo de ar-
quitetura aberta, com a oferta de produtos de diversas
instituigdes financeiras. Outro exemplo de ‘new ven-
tures’ que complementam a atividade do banco e cria
especializagio € a Santander Auto, negbeio digital de
seguro de automével em parceria com a HDI.

Segundo Benjamin Quadros, CEO da BRQ Di
Solutions, os clientes de bancos querem cada vez mais
teruma experiéncia parecida com as que tém ao usar
Netflix ¢ Spotify, por exemplo. O grande desafio &
andarem numa velocidade mais ripida, com transfor-

-

Especials

magia interna de cultura e plataformas”, observa.

Responsivel por solugdes tecnologicas de grandes
instituigoes financeiras, BRQtem seaproximado tam-
bém do ecossistema de startups. Hi trés anos, criou o
BRQLabs, que investe em empresas nascentes. De i pra
¢4, quatro negécios receberam aporees: Zen Finance,
Jobecam, I Pay e BRNK.

AfintechWeel, de antecipagio de recebiveis on-line,
&um exemplo de como uma startup pode despertar
interesse de grandes instituigoes financeizas. Criadaem
2014, a empresa recebeu um aporte de USS 6 milhacs
em 2018 do banco Votorantim. Neste ano, a Franklin
Templeton, uma das maioresgestoras de
do mundo, fez.um aporte de USS 30 milhoes no negécio.
Atualmente, a plataforma tem mais de 11 mil empre-
sas cadastradas, conta Nathan Yoles, vice-presidente
de growth da Weel. “Para os proximos anos, temos a
pretensio de iniciar operagdes em novos paises, como
México e Chile”, diz.

no oo

Walkkiria,do

REUTERS

Quem sao as startups brasileiras candidatas
a novos unicérnios em 2020

SAO PAULO (Reuters) - Primeiro foram as fintechs e os aplicativos de entregas e de
mobilidade urbana. Depois vieram imobilidrias online, plataforma de educac3o e rede
de academias de ginastica. Em 2020, outros setores vio engrossar a lista brasileira de

unicérnios, as startups de tecnologia que valem mais de 1 bilh3o de délares.
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INSPIRAGAO PARA INOVAR gor

INEGOCISS

Quem sao as startups
brasileiras candidatas a novos
unicornios em 2020

Alguns nomes citados sdo a CargoX, a Viex, o Buser e o Volanty
) 4 min de leitura

REUTERS
24 JAN 2020 - 11H15 | ATUALIZADO EM 24 JAN 2020 - 11H20

Primeiro foram as fintechs e os
aplicativos de entregas e de
mobilidade urbana. Depois vieram
imobilianas online, plataforma de
educacédo e rede de academias de
ginastica. Em 2020, outros setores
vao engrossar a lista brasileira de
unicérnios. as startups de tecnologia

que valem mais de 1 bilhZo de

délares.

O MUNDO
z

FA
PARTE

DA
CULTURA.

IMembro recente nessa seara, o Brasil esta numa crescente. Foram mais
seis unicérnios em 2019, chegando a 11 no total, com a plataforma de
aluguel de iméveis Loft no inicio deste més.

Segmentos das areas de salde, logistica, agronegécio e gestdo também
vém despontando, na prévia de uma diversificacdo muito maior, que
tornara em negocios multibilionarios projetos como inteligéncia artificial,
genética e big data.

Mareslo Abritta,

Q00

PEQUENAS

presas

GRANDES & B

egocios

5 fintechs brasileiras estao
perto de virar unicornios. Veja
quais sao elas

ATracxn mapeia negocios escalaveis, inovadores e tecnologicos com avaliacdo de
mercado de USS 1 bilhdo ou mais — e também os proximos de chegarem ao valuation

) 2 min de leitura

MARIANA FONSECA

2020 - 06HO3 | ATUALIZAD

LEIA TODAS AS REVISTAS .
DA EDITORA GLOBO €iobo

ara "soonicorn” (Foto.
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Tendéncias Startups conseguem avancar em mercados historicamente dominados pelas grandes institui¢des

Fintechs ampliam oferta de produtos

REUTERS

24/01/2020 11h03

Primeiro foram as fintechs e os aplicativos de entregas e de mobilidade
urbana. Depois vieram imobilidrias online, plataforma de educacao e rede
de academias de ginastica. Em 2020, outros setores vao engrossar a lista
brasileira de unicérnios, as startups de tecnologia que valem mais de US$ 1

bilhao.

Membro recente nessa seara, 0 Brasil esta numa crescente. Foram mais
seis unicornios em 2019, chegando a 11 no total, com a plataforma de

venda de apartamentos Loft no inicio deste més.

Danylo Martins
Para o Valor, de Sao Paulo

Depois de fisgar a pessoa fisi-
ca, as fintechs comegam a am-
pliar a oferta de produtos e servi-
cos para empresas. Do total de
553 startups do setor em opera-
a0 no Brasil, 54% tém soluges
para o segmento B2B, segundo
levantamento feito pela Distrito,
empresa de inovagio aberta. Os
negdcios avancam em mercados

pass. Com a nova linha de neg6-
cios, a startup prevé crescer a re-
ceita de quatro a cinco vezes, diz

o

para gestio de despesas corporati-
vas. A intengdo € tornar mais sim-
ples e menos burocréticas ativida-
dad éncia, andli

ele, sem revelaro

Pag:
mento de Em opera-

em
também impulsionou os negé-
cios. Neste ano, a plataforma so-
‘ma mais de RS 4 bilh pro-

Gdo desde 2016, a startup atende
mais de 1.300 clientes, principal-

rantim langou o BV, unidade de
inovagio e venture capital. No
segmento corporate, a institui¢io
tem olhado de perto startups com
servigos como documentagio e
registro de garantias. “No final
das contas, isso significa melhorar
i ao cliente”, afirma

postas de crédito — em 2018, o
némero foi de RS 1,5 bilhdo.

afirma Bruno Pain, cofundador da

°
Reinaldo Agostinho Junior, geren-
e ; fod

startup.O dizquea
€ triplicar o fatura-

Neste ano, a Frankiin

por
grandes bancos. O tamanho do
incomodo € dificil de quantifi-
€ar, a0 Menos por ora, mas nao
ha ddvidas de que os bancos es-
10 atentos 20s NOVOs entrantes.

Fundada em 2015, a Finpass co-
necta uma base de 40 mil peque-
nas ¢ médias empresas (PMEs) a
350 financiadores, entre bancos
médios, financeiras, fundos de di-
reitos creditorios (FIDCs) e finte-
chs de crédito. Pela plataforma, as
companhias acessam modalida-
des como crédito com ou sem ga-
rantia e desconto de duplicatas.

O negdceio chamou a atengio
do BTG Pactual, que investiu este
ano na startup — na rodada (va-
lor ndo revelado), a gestora e.B:

US$ 30 milhdes na
Weel, de antecipacio
derecebivels: .

Outro negécio que despertou
interesse de um banco foi a finte-

mentoem 2019 e repetiradose no
préximoano.

De olho no avango das fintechs,
0s bancos se movimentam. O San-
tander aposta em novos negocios,
inclusive para concorrer com as
startups. Comegou com a compra

ch Weel, de i de rece-

biveis on-line. Criada em 2014, a
empresa recebeu um aporte de
U m dod

po;
te e investment banking do Voto-
rantim. O banco tem ampliado as
plataformas que se conectam a
fintechs por meio de uma interfa-
ce de programacio de aplicades
(AP, na sigla em inglés) para ser-
vio de “cash management”.

Suplementos

Avanco constante
Mais da metade das fintechs tem solucdes para empresas (B2B)

Wevolugio

WPiblico alvo - participagdo, em %

Meios de pagamento

Banco Votorantim. Neste ano, a
Franklin Templeton, uma das
maiores gestoras de investimen-

d do, injetou USS$ 30 mi-

da ContaSuper, em 2016, que se ’7'““ Iv. esp I‘ . Crédito
transformou em SuperDigital hd P de Back office
dois anos. Ganhou forca este ano RS 4 bilhes em Risco ¢ compliance
iacio da i di- propostasdecrédito—  Crivtomocsas

glalde ivest] modelo  em 2018, 0 foi |
d i I Fidelizagao

e :rq‘ullft\:m arbena. Estamos deR$ 1,5 bilhdo o i
do novas ‘ventures’ ou buscando Crowdfunding

O banco ABC Brasil também ~ Servicos diaitais

parcerias”, aponta Tomds Mariot-
to, superintendente de novos ne-

Ihdes no negécio.

Atualmente, a plataforma tem
mais de 11 mil empresas cadas-
tradas, segundo Nathan Yoles, vi-

cks Ventures sua par-
ticipagdo na empresa.

Astartup comegou adesenvol-
ver também ferramentas especi-
ficas para que bancos melhorem
a oferta de crédito digital para
empresas. “Muitos bancos que-
rem tornar o crédito mais digital,
mas nao tém estrutura pronta”,
conta Dan Cohen, CEO da Fin-

de growth da Weel.
0 volume operacionalizado cres-
ceu 4,6 vezes no primeiro semes-
trede 2019 a

Para se aproximar do ecossiste-
‘ma de startups, o banco espanhol
criou o Radar Santander, progra-
ma de aceleragio em conjunto
com a Endeavor que chegou a ter-
ceira edicdo em 2019. Empresas
que passaram pelas duas primei-
- e

mesmo periodo do ano passado.
Para os préximos anos, a meta é
expandir a atuagao no mercado
brasileiro e i

M

tém feito pat
0 banco. Segundo Mariotto, estio
sendo testadas atualmente solu-
¢oes de biometria facial, emissio
de notas fiscais  gestdo empresa-
ial i da (ERP)

p ile.
A VExpenses & uma plataforma

Em novembro, o Banco Voto-

aposta na conexdo via APl com fin-
techs — hoje 20 empresas estio
plugadas na plataforma, segundo
Marco Mastroenti, vice-presidente
de produtos, canais, inovagio e
marketing do banco. Solugdes de
startups estdo sendo testadas pela
instituiio para melhorar a cfi-
ciéncia de processos internos e
parcerias comegam a ser costura-
das. A busca ndo € tarefa das mais
ficeis. “Ndo sdo todas as fintechs
que estio no estigio de maturida-
de comercial que consiga ter um
processo mais maduro de parce-
ria”, observa Mastroeni.

Tecnologia (infraestrutura e open banking)
Negociago de dividas

Cartdes
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Fintechs ampliam oferta de
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Por TR arties — Pars v ’ -
Avanco constante
Mais da metade das fintechs tem solugdes para empresas (B2B)
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yahoo/

financas

Com coronavirus,
fintechs se
preparam para
primeira grande
crise

yahoo!  Colaboradores Yahoo Finangas
Yahoo Finangas 8 de abril de 2020

Por Matheus Mans

O GLOBO

Hora de refazer planos e pensar em alternativas

Micro, pequenos e médios empresarios sao os mais atingidos pela crise causada pelo coronavirus. Os pedidos de
empréstimo tém aumentado, especialmente para capital de giro, mas especialistas alertam para o perigo de se endividar

ANA CAROLINA DINIZ

exoldnedents piby

o momento é cc unph(.ndn

para todos, mas quem
depende de vendas e clien-
tes )ll{ll‘ ||lll(l.| mais com o
fechamento de lojas e para
lisagio de atividades. Os
consumidores sumiram, as
contas, ndo. Com este cend:
rio, as fintechs (startups fi
nanceiras) registraram um
aumento significativo de
pedidos de empréstimo na
ultima semana, quando o
governo estadual determi
nou oisolamento social.

— Percebemos um au
mento de 40% natltimase
mana. Podemos perceber
que existem dois cendrios
distintos: um éo das empre
$as com perspectivas positi
vas, como fanmicias e mer
cados, que precisam de ca
pital de giro para reforar o
estoque e outras possiveis
demandas. O outro cendrio
¢ odosqueverio queda na
demanda por seus servigos,
como empresas de eventos,
que precisario de crédito
I)JI'.I l)‘l\\dl p()l esse mo-
mento dificil —diz o sécio

FOTOL D TMAGAAD

Unidos. Nafoto. alguns do empresdrios do coletivo Pop Afro, que ficano Madureira Shopping. Eles agara se uniram para criar uma loja virtual e um delivery

para micro e pequenos em
preendedores.

Carlos Melles, presidente
do Sebrae, recomendaque
0 empresirio pense muito
em suas reais necessidades

pagar os empréstimos de
maiores taxas de juros ji
contraidos com emprésti
mos de menores taxas de ju
ros. Assim, aempresaganha
tempo para organizar o flu

Y

wWes

compdem o coletivo Pop
Afro, no terceiro andar do
Madureira Shopping. Com
o fechamento dos shop
pings por dc!erlnin.n(.hns
governo, depois de avalia
rem seus custos e fazerem
inventdrios de estoques e
pegas, eles se uniram para
criarum servigode entrega.

— E estamos fazendo uma
fora-tarefa financeira para
criar uma loja no Instagram
paravendasem todo o Brasil.
Tudopara tentar driblar todo
este prejuizoque caird sobre
o pequeno empresirio ~ diz
Ligia Parreira, idealizadora
domovimento Pop Afro.

O home care foi a solugio
encontrada por Jamile Alves,
dona do salio com seu nome
em VilaIsabel. Ela comanda
14 funciondrios — alguns no
regime CLT e outros MEI,
que trabalham por comissdo.
Equipado com umaparatode
seguranga — luva, méascara e
ilcoolemgel —o profissional
vaiacasadocliente parapres
tar o servico de beleza, agen
dadoviaWhatsApp.

—O pequenoempreende.
dorndotem uma reservapa-
ralidarcom tudoisso. Estou

o
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FOLHA DE S.PAULO

CORONAVIRUS

BC exclui fintechs de pacote = —

INVESTIDORES

para aumento de crédito Hora de girar o caixa

ANntecinacao de recepivels ganha Importandcia e passa a 1azer parte do plano

contra coronavirus orgamentério de micros, pequenas e médias empresas.

Institui¢des digitais falam em aumento de demanda por
pequenas empresas, mas nao tém dinheiro para emprestar

000

Isabela Bolzani

Df’ﬁheiro rssing

T T T U R R

shopauto As fintechs (instituicoes que usam tecnologia para oferecer
servi¢os financeiros) reportaram um aumento na demanda por crédito
de micro, pequenas e médias empresas nas ultimas duas semanas. O
problema € que, além do maior risco de inadimpléncia, elas ndo tém
dinheiro suficiente para atender a demanda.
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BV investe

fl”{$ 80}?\‘;\} nal BV investe R$80 milhdes na plataforma de
Intech yvee antecipacao de recebiveis \Weel

O BV, ex-Banco Votorantim, () ReUTERS
anunciou ontem um aporte 13/02/2020 15h32
de R$ 8o milhdes na fintech
Weel, numa aposta para ele-

_» UOL

Por Aluisio Alves

var a partl(npagéo no HIChO SAO PAULO (Reuters) - O BV, ex-Banco Votorantim, anunciou nesta quinta-feira
de empréstimos paraempre- um novo investimento de 80 milhdes de reais na Weel, plataforma de

sas médias. Além dO aporte, antecipacao de recebiveis, numa aposta para elevar a participagdo no nicho
obancovai amphar a quanti— de empréstimos para empresas medias.

dade derecursos disponiveis
emempréstimos paraa Weel

Alem do aporte, o banco val ampliar o funding para a Weel em ate 800 milhdes

= X S de reals.
em até Ry 8oo milhdes.
Criada em 201§ em Israel O movimento ilustra como o BV, especializado em empréstimos para compra
pelos brasileiros Simcha de automovels, esta casando duas de suas pricridades para acelerar o

Neumark e Shmuel Kalmus e
pelo americano Russell
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EXTRA EYTRA

Veja onde obter crédito para ampliar estoque
da empresa e pagar 13° aos funcionarios

BRAZILIENSE
Preparaﬁvos

o -
2 = = ..'?“ REAEET B05% | 456%
Simulador do
Tesouro Direto
Veja quanto gsu dinheiro
pode rende

Black Friday movimenta
R$ 150 milh6es no DF

.
bo SOs
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>» GazzConecta

GAZETADOPOVO

As 5 fintechs brasileiras que
devem virar unicornios em
breve

MOVIMENTO ECONOMICO

CEBN Recife com Patricia Raposo

105.7FM

Por Patricia Basilio, especial para Gazeta do Povo [24/01/2020] [14:50]

[ L1 i@ ﬂ—-----—-—--—---— m
-' VR N -----

Busca por crédito cresce entre fintechs e Weel
surf na onda

Esta fintech registrou alta de 115% na demanda entre empresas do Nordeste

@ Ouca este contetdo
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DIARIO DO COMERCIO

BV anuncia investimento de R$ 80 mi na Weel

Por Diario do Comércio - 14 de fevereiro de 2020

m PUBLICIDADE
< Q0000000

v

EDITORIAS

Selecionar categoria

VIVER EM VOZ ALTA | O PARADOXO DE 2

VLI E VALE ABREM INSCRICOES PARA NO
DESAFIO

TORO RANCH SE DESTACA PELOS
EQUIPAMENTOS

o et Weel mira recebiveis de empresas

CIDADA

O caso da Weel é tipico de como Monashees US$ 8,5 milhdes.
nasce um fintech de sucesso. Em 2015, Em 2018, a Weel captou US$ 6

O~ o~ ) |
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BC exclui fintechs de pacote para

RESULTADOS EM MIDIAS REGIONAL

ASSINE 0 DIARIO DIGITAL  Sexta-feira, 09 de Outubro de 2020

HOME CORONAVIRUS DIAS MELHORES METRO POLITICA JOGADA NEGOCIOS VERSO OPINIAO ULTIMAS Q

NEGOCIOS

aumento de crédito contra

coronavirus

Escrito por Folhapress, 17:38 / 26 de Marco de 2020.

As institui¢es pleiteiam o crescimento do caixa para dar conta da demanda

Jornal do Comercio 87

O Jornal de economia e negdcios do RS

Dados sobre as fintechs no Brasil

Quase metade das fintechs brasileiras

(49,6%) nasceu entre 2016 € 2019.
As trés categorias de fintechs com
maior representatividade sao: meios
de pagamento (26,4%); crédito
(15,8%) e backoffice (15,1%)

< Onde estao?

A regiao Sudeste € a que mais concen-

tra startups do setor financeiro: sao
70% delas frente a 20% no Sul. Em

seguida est o o Nordeste (5,4%), Cen-

tro-Oeste (3,6%) e Norte (0,7%).

& Perfil dos socios

As fintechs no Brasil costumam ter de dois a trés s6-
cios, sendo 88% do género masculino e apenas 12% do
género feminino, com média de idade 39,4 anos.

As top 10 entre as fitnechs (tendo como parametro da-

" Tamanho

Mais de 40 mil pessoas tra-
balham em startups do setor
financeiro no Pais. Aqui, a
categoria com maior desta-
que também é a de Meio de
Pagamento, que emprega
cerca de 35% dos profissio-
nais deste mercado. Cerca

de dois tercos das empresas
mapeadas, entretanto, sao de
pequeno porte e possuem até
20 funcionarios.

© Nubank
©Ebanxs

© Stone
©PagSeguro

dos de nimero de funcionarios, faturamento presumi- @Neon

do, investimentos captados e métricas de redes sociais)

. Pablico-alvo

As fintechs possuem preferén-
cia por modelos de negdcio
que atendem outras empresas:
55,8% delas atuam no merca-
do Business to Business (B2B).
Depois estdo as que atendem
o consumidor final (28,4%) e
10,8% atendem os dois publi-
cos. Cerca de 5% integram o
novo conceito de B2B2C, che-
gando ao consumidor final por
meio de outras empresas.

@ (6 Bank

@ PicPay

@ Creditas
© Weel

@ Conta azul
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CanalTech

Home > Mercado > Startup

15 startups com tecnologias que ajudam micro,

pequenas e médias empresas

Por Rui Maciel | 01 de Maio de 2020 as 095h00

Que a quarentena gerada pelo COVID-19 bateu forte na
economia mundial, isso vocé ja sabe. Se companhias de grande
porte em quase todos os setores vém sentindo a queda de
vendas e volume de negdcios, as micro, pequenas e médias
empresas (ou PMEs, se preferir) estdo sofrendo muito mais, ja
que, na maioria das vezes, elas ndo tém estrutura ou capital de

giro para absorver prejuizos por muito tempo e correm sério

i -

Renove as energias. Redescubra lugares.

: risco de quebrar. Reserve com ALL e ganhe até R$720
Gabriela Lishoa Nathan Yoles - B m""“" o
@gaby_lisboa vice-presidente / WEEL Isso significa um amplo cenario de desemprego. De acordo com o el

Sebrae, no Brasil existem 17,5 milhdes de pequenos negdcios
(dados de 2019), que correspondem a 44,8% dos empregos formais.
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#WebSummitnoMM

17/04/20 | Assine The Shift | Abra no browser

) The Shift meio&mensagem

O impacto do Web Summit na
marca Brasil

Startups brasileiras no festival e a recepcao de empresarios e investidores por parte do
presidente portugués reforcam a importancia do Pais

BRAIN HUB - conectando mentes disrupti

Nathan Yoles, VP de Growth da Weel (foto divulgagso

Luiz Gustavo Pacete

° willeasy.net
Q Udine, ltaly
© will_Easy_italy

[

Os soécios da dendrites.io aproveitaram o Web Summit para langar a plataforma de tratamento de dados (Crédito:
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Plataforma "busca’ crédito barato para
bares e restaurantes s e

Por Redacao - 8 de abril de 2020 @ 3

(& minutos

ECONOMIA FINANCAS CARREIRA TEC CULTL

L]

[
]

HOME = CORONAVIRUS

Com o avang¢o do coronavirus no Brasil e o fechamento
do comércio em cidades de todo o Pais, donos de bares e
restaurantes tém sido fortemente impactados por uma
gueda vertiginosa de receita, fruto do isolamento de
seus clientes. Manter a operacdo e os salarios em dia tém
sido um dos principais desafios de empresarios do setor,
que tém criado uma série de alternativas para driblar a
crise. Neste cenario a Suflex criou uma plataforma que
tem como objetivo conectar empreendedores do setor a
fintechs para a oferta de solucdes financeiras e acesso ao
crédito com taxas inferiores as de mercado tradicional.

Pandemia impoe

protagonismo inédito
para fintechs de crédito

Num segmento que redne cerca de 1 milhdo de
estabelecimentos em territério nacional, responsédveis pela geracio de 6 milhdes de vagas de trabalho, a
iniciativa chega para ajudar esses empresarios a manterem empregos, sustentarem suas operacoes e
continuarem funcionando. Entre as fintechs ja conectadas a plataforma, estio BizCapital, Pontte,
Nexoos, louu, as quatro de crédito, e Weel, de antecipacdo de recebiveis.
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LSM/VK

A 24 -

Slarnups

WEEL: FINTECH VISTA COMO PROXIMA STARTUP UNICORNIO
BRASILEIRA

Com foca no B2B, Weel aposta no financiamento das duas pontas das operacdes das er

Presas Com Servicos

ecipacdo de

por em 16 de marco de 2«

LSM/VK
A 24.705( As fintechs brasileiras puxam a fila das startups mais promissoras do Pais. O sistema bancario brasileiro tem um historico de

estabilidade nas ultimas décadas e produziu alguns dos bancos mais poderosos do mundo. Esperava-se gue novos entrantes nao
tivessem chance ao disputar mercado. Mas a criatividade dos novos negocios tém aberto espaco entre os gigantes e levado
novidades e eficiéncia aos consumidores e empresas.

A Weel tem aproveitado a brecha no segmento de crédito para antecipacao de recebiveis via nota fiscal A startup se posiciona
como fintech de crédito para empresas. tendo como core business antecipacao de recebiveis para meédias e pequenas empresas.
Uma das poucas fintechs B2B. ou seja. que nao trabalha diretamente para o consumidor final. a startup esta sendo cotada como um
dos proximos unicérnios brasileiros.

Criada em 2015 para descomplicar o acesso de pequenas e médias empresas brasileiras ao capital de giro. a Weel faz transacdes via
boleto e deposito em conta. Qualquer empresa que emite nota fiscal com recebivel a prazo consegue solicitar o credito dentro da
plataforma da empresa. "No nosso caso, fazemos a utilizacdo do ‘contas a receber por meio da antecipacao do recebivel, o que

representa uma diferenca em relacao ao emprestimo’. explica Nathan Yoles, vice-presidente de Growth da ‘Weel, ao Whow!.
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